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PowerMate3——第三代产品成功案例 

 
  PowerMate3是 DYNACORD 出品的全球最成功的带功放调音台第三代产品  

 体积更小，功率更大，扩展的总线结构，新增多种功能—－而重量和功耗

却大幅降低  

 第一代和第二代产品在全球售出超过 100,000 件，稳居同类产品销量冠军：

这是专业音响历史上绝无仅有的成功案例。  

2010 年 9 月德国斯特劳宾――1997 年，DYNACORD 推出了第一个不同寻常的带功

放调音台系列：PowerMate。该系列产品以其独特的设计在 专业音响领域中的大获

成功。已售出 100,000 件的 PowerMate 不仅是全球最畅销的带功放调音台，同时也

是质量出众、注重细节的设备，是该领域的 标杆产品。PowerMate 不仅获奖无数，

还被许多颇有威望的制作公司所采用，这也进一步证明了其出色的性能。  

DYNACORD 欲凭借 PowerMate3在其成功史上书写新的篇章，随着德国专业音响人

士纷纷采用此款格外灵敏的无故障设备，前景愈加显得乐观。该款 产品的成功策略

为：功率更大、功能更多、辅助输出更多且重量大大减轻。“我们在这款产品中只

集成最优秀的部件，”DYNACORD 高级产品经理 Martin Traut 说道，“我们选择的

全都是毫无妥协的解决方案，无一例外：从混音部分的超低噪声麦克风前置放大

器，到六个辅助输出插口和最先进的 D 类高性能功 放。每条信号链的链路均达到

现场演出的最高音效要求。通过集成 4 进 4 出-USB 端口，我们满足了客户一再强

调的愿望；为了鼓励用户充分利用此接口的优点， 每台 PowerMate3中将标配一个

免费的 Cubase LE5 序列号。”  

DYNACORD 要求开发团队不要固步自封，一丝不苟地研究产品的每一个细节，在

多年实践中对产品进行全面检验、改进和优化，精心制作，不断完善，并增加 新功

能。这样做的成效不俗：产品更加紧凑，重量减轻了约 30% PowerMate3将功放混

音提升到了一个全新境界，为全球专业音响行业中的潜在竞争对 手设立了更高的门

槛，令人叹为观止。  

第三代 PowerMate3有三种型号可供选择 
固定安装还是现场演出？管弦乐团还是流行乐队？…… PowerMate3适用于众多应

用场合，且其应用范围还在不断扩大。DYNACORD 推出三种不同型号，主要区别

在于具有不同的输入声道数量：  

PowerMate3 1000（10 个通道） 
PowerMate3 1600（16 个通道） 
PowerMate3 2200（22 个通道）  

PowerMate3－组件详情  

 

 



 

  

 

混音器  
PowerMate3配有针对现场演出进行优化的专业混音台，可以选择 10 个、16 个或 22
个通道。人声滤波器、六条辅助总线、高品质超低噪声麦克风前置 放大器、低通滤

波器和 11 段图示均衡器（此处仅列举了其中几个功能），保证您能获得全无妥协

的现场音响性能。全新 USB 2.0 音频接口能为现场和录音棚录音、回放及换场音乐

等任务提供半专业录音室质量的声效。  

功放 
PowerMate3的高性能 D 类功放输出功率为 2 x 1,000 瓦 RMS（阻抗为 4 欧姆），能

满足最严苛的要求。它不仅具有超大功率，设备能效也非常高：散热量和能耗均大

幅降低。创新的功率管理系统可以调整 输出功率，以适应不同音箱（包括功率容量

较低的音箱）的需求，同时使功放的整个动态范围保持不变。此外，PowerMate3中

还集成了 DYNACORD 功放知名的保护电路，保证了最高等级的操作安全性和可靠

性。  

音效和处理菜单 
PowerMate3配有丰富的音效组件，可满足当前现场演出和录音室录音的需求。它包

含两个独立且可分别进行编辑的音效处理器，2 x100 个针对现场演出进行优化的出

厂预设设置、10 个用户预设设置、远程控制（通过 MIDI）、延时、USB 配置和高

对比度的超大 OLED 显示屏。  

DYNACORD 绝不会停止创新的步伐。PowerMate3配有新型保护盖与一体式手柄，

不仅美观，而且也便于安全方便地运往演唱会现场。  
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博世安保通讯系统是一个充满创新精神的安防及通讯产品和解决方案的提供商。2010 年，博世
安保通讯系统约 12, 000 名员工创下了 13.6 亿欧元的销售业绩。 
 
博世安保通讯系统大中华区拥有广博全面的产品线，覆盖视频监控、会议系统、公共广播和语音
疏散、防盗报警、火灾报警、可视对讲、门禁系统、专业音响和重要通话系统，可为多种应用场
合提供一流的安保通讯产品及系统，从而为客户带来无以伦比的体验和一站式整合解决方案。为
了展示对大中华区市场的责任和热忱，博世于 2008 年 1 月在中国珠海建成了全球最大的制造中
心。在大中华区，博世安保通讯系统拥有多个销售机构，并通过覆盖全区域的营销网络及高资质
的合作伙伴（博世安防授权经销商），确保向广大客户提供优质产品和高效服务。 
 

有关博世安保通讯系统大中华区的更多信息，请访问  www.boschsecurity.com.cn 

 
 
博世在中国生产和销售汽车零配件和售后市场产品、工业传动和控制技术、包装技术、太阳能产
品、电动工具、安防和通讯系统、热力技术以及家用电器。博世在 1909 年进入中国市场。截至
2010 年，博世在中国雇有超过 26,000 名员工，经营着 50 家公司，合并销售额达到 373 亿人民
币。 
 
有关博世中国的更多信息，请访问：www.bosch.com.cn 
 
 
博世集团是世界领先的技术及服务供应商。在汽车技术、工业技术、消费品和建筑智能化技术领
域，博世集团约 285,000 名员工在 2010 财政年度创造了 473 亿欧元的销售业绩。集团包括罗伯
特 • 博世有限公司及其遍布 60 多个国家的 350 多家分公司和区域性公司。如果将其销售和服务 Page 2 of 3 
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伙伴计算在内，博世的业务遍及约 150 个国家。这一全球性的研发、生产和销售网络为其进一步
发展奠定了基础。2010 年，博世在研发方面的投入约 38 亿欧元，在世界范围内申请超过 3,800
项专利。通过其产品和服务，博世为人们提供创新有益的解决方案，从而提高他们的生活质量。 
 
有关博世集团的更多信息，请访问：www.bosch.com，www.bosch-press.com和www.125.bosch.com 
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